
企業・自治体向け  /  営業・事業開発・企画・マネジメント担当者

成果につながる提案力を育てる5ステップ

01 自社・地域の強みを見つける
データ、顧客の声、社内の実績から、根拠のある強みを発見。

02 顧客の本音と課題を知る
顧客の置かれた状況や本音を深掘りし、課題を明確に。

03 自社の強みを顧客提案にする
見つけた強みを、顧客の課題解決につながる提案に。

04 5W1Hで伝わる一文にする
誰に、何を、なぜ届けるのか。提案を伝わる文章に。

05 実際に企画を作ってみる
強みと相手の課題を結びつけ、具体的な企画づくりを実践。

研修で身につける力と、組織で目指す変化

・自社の強みを伝える提案力

・成果と成長を実感できる営業へ

・顧客の本音と課題を捉える質問力

・達成感を育み、離職率低下を目指す

講師  増田ダイスケ

開催のご相談・お問い合わせ

info@satetsumag.love 080-4365-3581（増田）

営業の成果を、
達成感と定着へ。
AI時代の提案力を磨く

ブランディング研修
講義・対話・ワークで学ぶ180分。

合同会社SATETSUMAGAZINE COMMONS

1980年茨城県出身。
編集者を経てクリエイティブディレクターとして、ポルシェジャパン、
味の素、カルビーなどの大手企業案件を歴任。
その後福岡グリーンランド中洲店のリニューアルや、別府の音楽フェス
「いい湯だな！」など、企業と地域の魅力の企画化も手がけ、
現在は生成AI時代の経営・サービスに関する講演や研修を中心に活動。

研修が目指す変化

提案力
選ばれる理由を伝える

営業成果
課題解決につなげる

達成感
成長・貢献を実感

定着
経験が次の提案へ

講演歴｜「未来の旅行産業に向けて～AI基礎から実践例～」
2025年11月  トラベル懇話会 11月例会（出席者125名）
2026年2月  一般社団法人 日本海外ツアーオペレーター協会



